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Göran Eriksson

• Uddevalla, Lund, Los Angeles
• Lunds Tekniska Högskola (LTH)
• Sveriges Tekniska Attacheer, Los 

Angeles
• VD och grundare esi Techtrans Inc
• Styrelseordförande och grundare 

Euro Vat Refund Inc.
• Partner i Innovateur Capital Nordic Fund 



ESI Techtrans, Inc.

• Grundat 1984
• Mer än 25 år av internationella 

affärsuppdrag mellan USA och 
Skandinavien

• Har utfört kvalificerade projekt för mer 
än 80 skandinaviska och amerikanska 
företag 

• Representerat ISA sedan 1999
• Startat Kalifornisk VC fond med Nordisk 

inriktning. 



USAUSA

Soft Landing USA



Den Svenska ”Paradoxen”

Svensk innovation bryter inte loss 

ut ur Sverige!

“To overcome gravity, 
Increase velocity”



Det nödvändiga ”back office”

•Registrera Bolag
•Firmatecknare
•Bankkontakter
•Försäkringar
•Anställda
•Att ha verksamhet i flera delstater
•Skeppa inom USA
•Produktregistrering – tillverkare, importör
•Skatter
•Kundfodringar, betalning



esi Techtrans ”Top 10”
anledningar till problem i USA

•Vi ställer ut –alla hittar oss, stort intresse
•Vi har en distributör – USA är täckt
•USA kan jag från TV
•Stor risk pga lagar och advokater
•I Delaware skall man vara – det vet alla
•Vi skall växa oss stora i EU, innan USA
•Namnet taget i USA
•Inga konkurrenter
•Efter USA resan skall jag och familjen …..
•Presentationsstil



Jorden är platt

- Det är en GLOBAL marknad från

första dagen, 

- Din “hemmamarknad” är inte alltid

geografiskt begränsad.



Kontakt mig gärna

Göran Eriksson 
ge@esitechtrans.com

www.esitechtrans.com


